Winebox Prestige...
un nouvel acteur sur le marche du vin

Cette entreprise toulousaine fondée par Patrick Mouléne propose sur abonnement des box permettant de découvrir

de prestigieux vins fran¢ais et italiens.

prés une belle carriére professionnelle
A comme cadre commercial dans I'in-

dustrie cosmétique, Patrick Mouléne
a decide récemment de franchir le pas et
de faire de sa passion pour le vin son mé-
tier. «Je suis arrivé @ un moment de ma vie
ou j'al pris conscience a la fois du parcours
accompli et de celui que j'avais désormais
envie d'accomplir. Cela fait prés de trente
ans gue je suis passionrié par le vin alors jai
choisi de m'y consacrer intégralement et
professionnellement» raconte ce jeune quin-
guagénaire. Passé par de nombreux concours
de dégustation, nationaux et internationaux,
ayant sillonné les plus prestigieux vignobles
hexagonaux, Patrick Mouléne s'est forgé au
fil des ans une connaissance approfondie
de la dive bouteille ainsi gu'un solide réseau
qui lui permet aujourd’hui d'avoir ses entrées
dans des domaines inaccessibles au grand
public voire méme a certains amateurs déja
éclairés. «Quand jétais étudiant je suivais de
pres les ventes aux enchéres, ce qui m'a initié
trés tot aux grands vins, tous les crus classés
du bordelais mais aussi de bourgogne ou
encore de la vallée du Rhone, Par la suite, j'ai
fait les dégustations en primeur a Bordeaux,
qui permet de godter les vins deux ans avant
leur mise en vente. Tout cela m'a ouvert des
portes et permis d'avoir des allocations dans
certains domaines» poursuit-il. Son profil
d'expert et ses nombreuses relations dans
le milieu assez opaque du commerce des
vins rares I'ont alors convaincu de mettre ses
atouts au profit des amateurs en quéte de
découvertes...

Grands terroirs

« J'aurais pu ouvrir une cave,
mais la dimension plutét
seédentaire de ce métier ne
m'aurait pas permis d'aller
a la recherche de nouveaux
domaines et de défricher au-
tant que je le souhaitais, Par
ailleurs, I'achat de vins hors
des circuits classiques de
distribution s’est developpé,
notamment sur Internet. Jai
beaucoup échangé avec des
acteurs du vin et j'ai beaucoup
observé les évolutions du commerce de détail
ainsi que les nouveaux modes de consomma-
tion. Parmi les tendances qui se sont dévelop-
pées ces dix derniéres années, celle des box a
connu un véritable essor. J'ai pu le constater
dans la cosmétique évidemment, mais aussi
dans de multiples secteurs. Je me suis dit qu'il
y avait une opportunité a saisir sur les vins
fins, et c'est ainsi que jai imaginé Winebox
Prestige» précise Patrick Moulene,

Le concept de Winebox Prestige repose sur
le principe suivant : des box composées de
deux ou trois bouteilles de crus sélectionnés
spécialement par Patrick Mouléne et dont la
spécificité réside dans I'association entre vins
fins francais et vins fins italiens. Cet amateur
devenu professionnel considére le piémont
italien comme un terroir d'exception, notam-
ment celui de barolo, dont les Francais, selon
[ui, connaissent encore trop peu les charmes.
Actuellement, Patrick Mouléne propose d'ail-
leurs douze références de vins italiens contre
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une demi-douzaine de vins francais. Une
offre qui va de toute fagon s'étoffer au fil des
semaines en gardant comme ligne directrice
le souhait de faire découvrir des bouteilles
exceptionnelles a des tarifs raisonnables
puisque les cing formules box vont de 22 &
159 euros. Dans chaque box, des fiches signa-
letiques rappelant I'histoire des domaines sé-
lectionnés ainsi que des conseils de dégusta-
tion permettent d'approfondir le sujet. «Mon
offre met en avant des vignerons artisanaux,
traditionnels, authentiques, qui n'ont pas plus
de dix hectares de vignes sur leur domaine.
La plupart de ces vins sont présents & Ia carte
des plus belles tables étoilées, des palaces
et des meilleurs cavistes» conclut Patrick
Mouléne. A 'avenir, Winebox Prestige devrait
également partir a la découverte d'autres
vignobles européens, tels ceux d'Allemagne,
d’Espagne et du Portugal.
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